
Los modelos de 
negocio del Siglo XXI
Siempre conectado (Always on)



Lo que pretendo 
enseñaros hoy

Algunos de los modelos más conocidos del Siglo XXI y reflexiones sobre lo que se nos echa 
encima



Entiende las bases
• Todo móvil

• Trabaja desde la nube

• Siempre conectado

• Máximo autoservicio

• Acceso global

• Gran tesorería



Algunos modelos para discusion
Fuente: One to One Corporate Finance



Entiende como internet modifica tu modelo



Se una ola imparable, 
transparente, global, 
social



365 días al año, 24 
horas al dia, por 7 
días. siempre on



Cuida el talento
• No aceptes las primera impresión

• Los empleados de este siglo, si tienen talento quieren.

1. Respaldo de la dirección

2. Libertad para actuar

3. Protagonismo



Donde buscaR los 
recursos que te hacen 
falta



Aprovecha la tecnología



Sistemas Hibridos y SaaS

• Todos pueden acceder a la última tecnología:

• AWS

• Microsoft Azure

• ORACLE Cloud

• Proveedores locales



Busca tu cliente ideal



Algunos ejemplos para empezar

Fuente: One to One Corporate Finance



Entiende las costumbres locales



Asegura la logística hacia el cliente



Empieza pequeño y 
escala rapido



Crea redes con tu clientes



Estudia las redes 
potentes



Presta atención a 
todos tus 
stakeholders 



Manten siempre la comunicación abierta



Crea una marca global



Se líder mundial desde tu 
pueblo



Aprende a innovar a bajo coste



Pon a tus ingenieros y 
vendedores online



Se siempre parte de la 
solución



El cliente del siglo 
xxi tiene conciencia 
medioambiental



Siempre accesible desde el movil



Entiende tu mercado 
y lo que está pasando



Aprovecha la información que 
puedes obtener de bancos y analistas



La singularidad 
esta cerca



El futuro



Tresenforma.com
• Evento 14 y 15 de Marzo con:

• Jesús Alonso Gallo

• Néstor Salvador Boichenco

• Rodolfo Carpintier

• + de 200 años de experiencia



Rodolfo Carpintier
rodolfocarpintier.com

https://www.cardomdigital.com/dialogos-cardom
@RCarpintier
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