105 MODELOS DE
NEGOCIO DEL SI6L0 KX

oiempre conectado (Always on)




10 QUE PRETENDO
ENSENAROS oY

Alqunos de los modelos mas conocidos/detSiglo- A1 v reflexiones sobre lo que se nos ech:
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ENTIENDE LAY BAOE)

* lodo movil

* lrabaja desde la nube
* diempre conectado
o Maximo autoservicio
* feceso global

e [ran tesoreria



ALGUNOS MODELOS PARA DISCUS

ruente: Une to Une Corporate finance

USER GENERATED
DEVELOPER CONTENT MARKETPLACE COMPATIBILITY DATA

Users use applications,
developers build out the
platform, which
increases the appeal for
developers themselves.

Users create and then
use the content
contributed by others,
which attracts more
contributors.

Buyers find seller,
which attracts more of
each.

Compatibility makes
interaction easier and
better, attracting
more participants,
which in turn makes
the compatibility even

Information gathered
from individuals
within the network
and then aggregated
into something
meaningful for all

more widely available participants.
and beneficial.
* Android * Youtube * Google Store * PayPal * Waze
* i0OS * Facebook * eBay ¢ Office ¢ Spotify
* Playstation * LinkedIn ® Airbnb * Skype ¢ Weather Company
* Windows * TikTok * Alibaba * WeChat * Cloudera
e Uber ¢ Salesforce
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DA EL TALENTO

* No aceptes las primera impresion

e Los empleados de este siglo, si tienen talento quieren
1 Respaldo de la direccion
/. Libertad para actuar

3. Protagonismo
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OO IEMAY HIBRIDOS 1 SAAS

* Jodos pueden acceder a la Gltima tecnologfa
N
o Microsoft Azure

o (RACLE Cloud

e Proveedores locales







ALGUNOS EJEMPLOS PARA EMPEZAR

Revenue Model Examples

Free Freemium ‘ Open Source
Go gle ﬂ 2 slack o & M:-,.r\
Compiere
Zoom
mailchimp
Quora € |
On-Demand E-Commerce ‘ Ads
delivero .
H o SHARENOW V¥ ‘ m VEEPEE!) 3 Youlube G |
NETFLIX ® zalando Instagram 9
Hidden .
Revenue @ Pinterest

@ Spotify Uber G |
salesforce | ' mintos l— O g e
2N @ airbnb ‘ JCDecaux Fuente: One to One Corporate finance

Subscription ‘ Peer-to-peer
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APROVECHA LA INFORMACION QUE
PUEDES OBTENER DE BANCUS Y ANALISTAS



THE NEW YORK TIMES BESTSEL

LA SINGULARIDAD
ESIA CERCA

KURZWEIL

AuTwoR 0f THE AGE OF SPIRITUAL MACHINES axo HOW TO CREATE A




José Luis Cordeiro y David Wood

Prélogo de Aubrey de Grey / Epilogo de Antonio Garrigues Walker

La posibilidad cientifica
de la inmortalidad
fisica y su

defensa

moral

f

ST 1| * \;
N
¢Sera la muerte, en apenas
unas décadas, algo opcional?
¢Seré posible detener el envejecimiento?

¢Podremos curar el cancer o el alzheimer?

DEUSTO

L FUTURO



[RESENFORMA COM

o bento 14y 15 de Marzo con:

e Josis Alonso ballo
o Néstor Salvador Boichenco

* Rodolfo Carpintier

o + de 200 arios de experienci




CARDOM DIGITAL SL

Oriented to growth

rodolfocarpintier.com
hitps://www cardomdigital com/ dialogos-cardom
@RCarpintier
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